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PEWNIC CIAGLOSC WASZEGO BIZNESU...

Swiat przechodzi obecnie przez burzliwy okres, w ktérym musimy stawia¢ czofa nieznanym
dotad wyzwaniom. Jednak spoéjrzmy najpierw, w jaki sposéb kryzys wptynat na nasze
funkcjonowanie na rynku.

W listopadzie 2008, pierwsza fala uderza z catg moca w przemyst samochodowy, a w
konsekwenciji takze w rynek czesci fabrycznie montowanych.

Poczawszy od lutego 2009, cata branza dystrybucyjna zostaje dotknieta kryzysem. W tym
samym okresie, niektore sektory pozostajg na tym samym poziomie, a nawet sie rozwijaja,
jak np. sektor kolejowy w przemysle. Rozwija sie rowniez rynek lotniczy oraz rynek
samochodowych czesci zamiennych.

W naszym planie strategicznym 2010.2, zdefiniowaliSmy nowy zestaw dziatari biznesowych,
ktére pozwolg nam z pewnoscig lepiej niz inni stawi¢ czofa kryzysowi oraz przygotowac
sie na jego zakonczenie. Przypomnijmy szybko najwazniejsze zatozenia naszego planu:
1- Samochodowe czesci zamienne: rozwing¢ nasza obecnos¢ w tym sektorze, waznym
przede wszystkim w Niemczech, gdzie zdobywamy udziaty w rynku (patrz str. 6 i 7).

2 - Dystrybucja w branzy przemystowej: udoskonali¢ synergie miedzy NTN i SNR, aby
uczyni¢ nasza grupe najczesciej wybieranym partnerem w tej dziedzinie.

3 - Przemyst lotniczy: rozwija¢ perspektywy sredniodystansowe, biorac pod uwage
cykle specyficzne dla tego rynku.

4 - Przemyst czesci oryginalnych : inwestowa¢ w ten sektor o duzym potencjale
wzrostowym, zwtaszcza we Wioszech i w Niemczech (patrz str 2 i 3).

Dla was, naszego klienta i partnera biznesowego, plan 2010.2 jest okazjg do poznania
jasnego obrazu naszych strategicznych zobowigzan oraz zdolnosci do wspomagania
rozwoju waszej firmy.

Mr Sépulchre de Condé,
Dyrektor generalny SNR Roulements.
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SBUDOWNI

BUDOWNICTWO: DZIEDZINA | OBSZARY DZIALAN
,Na poczatku, zadajmy sobie wysitek stworzenia
definicji, wyjasnia Jean-Matthieu Heller. Termin
Lobudownictwo”, pozornie prosty i oczywisty, faczy w
rzeczywistosci 4 wielkie obszary dziatan:

- Mieszkalnictwo indywidualne lub zbiorowe, prywatne
lub publiczne...

- Budynki niemieszkalne (biura, szpitale, hotele, szkoty,
budynki przemystowe...)

- Roboty publiczne lub inzynieria cywilna (drogi, sieci
kolejowe, mosty, tunele, sieci elektryczne, sieci
wodne, porty i inne prace zwigzane z morzem lub r
zekami...)

- Konserwacja i naprawy. ”




NA SKALE SWIATOWA...

,Na catym éwiecie, rynek budowlany jest ,motorem”
rozwoju przemystu. Struktura tego rynku zmienia sie
w zaleznoséci od stref geograficznych i zwigzana jest
zwlaszcza ze stopniem rozwoju kazdego kraju. W
sposéb bardzo schematyczny, mozemy stworzyé
dwa gtéwne ,modele”. W krajach rozwijajgcych sie,
rozwoj wyktadniczy miast powoduje znaczny wzrost
zapotrzebowania na infrastrukture (transport i sieci)
oraz budynki.

Natomiast w krajach rozwinietych, istniejgca
infrastruktura jest juz bardzo rozbudowana. Wysitek
jest tu raczej skupiony na konserwacii, wielkich
projektach powigkszania, przebudowie miast...”

SPOJRZENIE NA EUROPE...

,Lomimo obecnego kryzysu, rynek europejski
zachowuje duzy potencjat dla rozwoju istniejgcej
infrastruktury: drogi, linie kolejowe, drogi wodne, sieci
i przebudowa miast. Duzy potencijat istnieje rowniez w
budownictwie mieszkaniowym i ustugowym, zwtaszcza
w Europie Wschodniej.

Rok 2007 byt dla budownictwa okresem wyjgtkowego
rozwoju. W 2008 nastgpito Swiatowe spowolnienie, z
duzymi réznicami w jego nasileniu dla réznych miejsc.
Tym samym, dzieki rozwojowi swych miast, kraje
Europy Wschodniej zachowujg silny  wzrost,
przekraczajacy 20%. Dzieje sie tak zwtaszcza w
Butgarii, Stowenii oraz Rumunii. Natomiast w krajach
Europy Zachodniej odczuwa sie pewien regres
zwigzany z ostabieniem budownictwa mieszkaniowego

konserwacja i
naprawy
24%

dla domow i

inzynieria Qi L

i ustugowego. Hiszpania jest obecnie krajem
najmocniej dotknietym skutkami kryzysu. Jak rysuje
sie przysztos¢? Sprobujmy ja odgadngc, nawet jesli
to ryzykowny wyczyn. W roku 2009, tendencja
spadkowa powinna sie utrzymac (-7,5% w stosunku
do roku 2008), zwtaszcza dla sektora budownictwa
nowych mieszkan i, w mniejszym stopniu, dla
budynkéw niemieszkalnych. Regres bedzie widoczny
jeszcze w roku 2010 (-1% w stosunku do roku 2009),
przed odbiciem przewidywanym na rok 2011.”

ORAZ JEJ WIELKIE PROJEKTY.

W najblizszych latach, wielkie roboty publiczne
rozpoczete w ramach réznych pakietow antykryzysowych
powinny podzwigna¢ branze budowlana. Przebudowa
europejskich sieci transportu miedzynarodowego
(drogowych, kolejowych i wodnych) korzysta juz z
budzetu wynoszgcego tacznie 600 miliardéw euro.
30 najwazniejszych projektow, przedstawiajgcych
samych w sobie warto$¢ 225 miliardéw euro, po-
winno rozpocza¢ sie przed rokiem 2010 i zakonczy¢
przed 2020.

Mamy tu na mysli m.in. droge wodng Sekwana-
Scheldt (420 min euro): potgczenie basenu Sekwany
i Oise oraz catosci sieci drog wodnych Beneluksu.
Warto tez wspomniec o linii kolejowej Berlin-Palermo
(960 miIn euro) i potgczeniu drogowym UK/ Irlandia /
Beneluks (81 min euro)... i wielu innych projektach.

WYMAGAJACY PRODUCENCI.

,Caterpillar 31 % rynku $wiatowego, Komatsu 16 %,
Volvo 8 %, Deere 7 %, Hitachi 7 %, CNH 6 %, IR
5%... Jak wida¢, produkcja maszyn budowlanych
jest bardzo skoncentrowana. Dla producentéw,
stowa-klucze to: jako$¢ i innowacyjnose, solidnosé i
bezawaryjnos¢, komfort i bezpieczenstwo. Od
samego poczgtku, NTN-SNR jest partnerem tych
wielkich marek i uczestniczy w produkcji catej gamy
maszyn budowlanych, zaréwno stacjonarnych
(kruszarki, zurawie...), jak i mobilnych (wywrotki,
koparki, walce, réwniarki...) Urzgdzenia dostarczane
przez NTN-SNR sg bardzo zréznicowane: systemy
wibracyjne, kota, siiniki, przektadnie, pompy hydrauliczne...
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PRZYKLADY
ROZWIAZAN NTN-SNR:

HL : « HIGH LUBRIFICATION »

W przypadku bardzo trudnych warunkow
smarowania, np. pracy przy duzych
obcigzeniach i niskich predkosciach, NTN-
SNR proponuje obrébke powierzchni ,HL”.
Metoda ta polega na wytworzeniu specyficznego
rodzaju powierzchni, pozwalajgcego na
uzyskanie lepszego smarowania podczas
kontaktu miedzy elementem tocznym, a
biezniami toczenia. W potaczeniu z obrébka
termiczng azotowania, oznaczenie ,HL”
pozwala na 9,2-krotne  zwiekszenie
trwatosci w trudnych warunkach smarowania.
Typowe zastosowania: przektadnia plane-
tarna, pompa hydrauliczna, silnik hydrau-
liczny, przektadnie...

Rezerwy $rodka smarnego utworzone w
celu zapewnienia obecnosci oleju w miejscu styku

- kozyska stozkowe o wysokiej wytrzymatosci,
nadajace sie do wszelkich zastosowan dzieki
uzyciu zréznicowanych rozwigzan technicznych:
stal o wysokiej jakosci, odpowiednie metody
obrobki termicznej (hartowanie na wskros,
naweglanie, wegloazotowanie), niski moment
obrotowy, wewnetrzna geometria o zoptymali-
zowanych profilach.

- kozyska kulkowe z wieloma rozwigzaniami tech-
nicznymi dla zapewnienia smarowania i zczelnosci.

- kozyska igietkowe z oprawami toczonymi z
blachy stalowej, obrabiane lub ,;super wytrzymate”.

- Lozyska wateczkowe cylindryczne typu ,E”.

- Lozyska z zintegrowanym czujnikiem kata
nachylenia.

- kozyska wateczkowe sferyczne, w tym linia
produktéw Premier do pracy w warunkach
wysokich obcigzen.

- kozyska samonastawne.
- Lozyska kulkowe sko$ne, dwurzedowe.

- Lozyska czteropunktowe...
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M. Sven Dreyer

Zaktad produkcyjny w Hameln (Niemcy)

FABRYKA W HAMELN

- Udo Heukrodt
Dyrektor o dukcji: 90 000m?

Powierzchnia prod
Liczba pracowmkow: 490
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VOLVO GROUP :

JAZDA Z PASJA.

Czy wiedzieliscie, ze stowo Volvo zostato zapozyczone
z taciny. Jest to czasownik znaczgcy ,jade”. W
zwigzku z tym, dzisiaj Volvo Group jest obecne w
transporcie pod kazdg forma: w samochodach
cigzarowych jako Volvo Trucks, Renault Trucks,
Mack Trucks, Nissan Diesel, w busach i autobusach
jako Volvo Bus, w przemysle okretowym jako Volvo
Penta, w samolotach i przemysle lotniczym jako
Volvo Aero, zas w maszynach budowlanych jako
Volvo Construction Equipement. Fabryki Volvo CE
znajdujag sie w Szweciji, Niemczech, Franciji, USA,
Meksyku, Kanadzie, Brazylii, Korei, Chinach, Indiach
i Polsce. Wymagajacym klientom z catego $wiata
Volvo CE proponuje ponad 150 modeli koparek,
topat samochodowych, wykanczarek drogowych,
walcow, zgarniarek, rowniarek i wywrotek. Dzieki
intensywnemu dazeniu do innowacyjnosci oraz
dbatosci o ciggte udoskonalanie produktow marki
Volvo, wymienione maszyny styng ze swej solidnosci,
bezpieczenstwa, bezawaryjnosci oraz zwrotnosci,
ktéra wspotgra z doskonatymi osiggami podczas
pracy. Volvo CE jest znane réwniez ze swego
zaangazowania w ochrone srodowiska.

VOLVO ABG - NTN-SNR :

WSPOLNE ZAUFANIE | WYMAGANIA

LW ostatnich latach, wyjasnia pan Dreyer, Volvo CE
opartfo swojg strategie rozwoju na rozszerzeniu
swojej oferty produktow, szczegdlnie w dziedzinie
maszyn przeznaczonych do budowania drég. Volvo
wykupito catg game maszyn do budowy drég firmy
Ingersoll Rand (do ktérej nalezato ABG), ze wzgledu
na jej solidne know-how w tej dziedzinie. Od tamtej

chwili wtasnie tutaj, w Hameln w Niemczech,
produkowane sg markowe walce drogowe, zgarniarki
i wykanczarki drogowe przeznaczone na rynek
Swiatowy.

NTN-SNR od dawna jest waznym partnerem ABG.
Ciekawig was fundamenty tej wzajemnej relacji
opartej na zaufaniu? Przede wszystkim, udato sie
dostosowa¢ produkty do wymagan naszej branzy
zarbwno pod wzgledem technicznym, jak i

jakosciowym. Dotyczy to zwtaszcza tozysk
wateczkowych  sferycznych  czteropunktowych,
przeznaczonych  dla  naszych  wykanczarek

drogowych i stotéw wykanczarek, stworzonych do
pracy w ciezkich warunkach: przy zanieczyszczeniu,
wibracjach, wysokich predkosciach i temperaturach.

Z drugiej strony, dla zastosowan w ktérych standardowe
tozyska nie pozwalajg na zachowanie petnego
bezpieczenstwa, tworzone sg wyspecjalizowane
rozwigzania. Mamy tu na mysli gtéwnie tozyska
kulkowe czteropunktowe, z mocowaniem i uszczel-
nieniem, a takze tozyska stozkowe i wateczkowe
sferyczne Premier montowane przed dostarczeniem
w obudowie ze specyficznym materiatem, uzywane
w réznych modelach walcow drogowych.

Jeszcze kilka stow o elastycznosci oraz wysokim
poziomie ustug. W celu optymalizacji naszego
zaopatrzenia, wspdtpracujemy z naszymi dostawcami
w systemie KANBAN od 1994 roku. Warto
wspomnie¢, ze NTN-SNR byt jednym z naszych
pierwszych partnerow, ktérzy wdrozyli KANBAN.
Dzieki temu, mozemy szybko reagowac na wszelkie
wahania produkciji i zmniejsza¢ koszty sktadowania.
Naszg prace opieramy zatem wytgcznie na solidnych
partnerach, do ktérych zaliczamy naturalnie NTN-
SNR.

Poza tym, uwazamy ze grupa NTN-SNR ma przed
sobg przysztos¢. Dla nas oznacza to jednoczesne
zwigkszenie oferty produktéw i wzmocnienie naszej
obecnosci na rynku miedzynarodowym.”

VoLvo GROUP W LICZBACH (2008)
Obroty: 46,1 bin US $ w tym

67 % Trucks 18 % Volvo CE

6 % Volvo Buses 4 % \Volvo Punta

2 % Volvo Aero 3% ustugi finansowe

Wiecej na stronie : www.volvo.com



SPOTKANIE Z

Waldemarem Konopka, wspotzatozycielem i

dyrektorem Albeco w Polsce.
18 czerwca Albeco ochodzito swoje 20-te urodziny, to
doskonata okazja by opowiedzie¢ historie sukcesu tego
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broty wynoszace okoto 7 milionéw euro
w latach 2007-2008, 33 wspotpracownikow,
imponujacy asortyment bedacy duma spoéfki...
W ciaggu 20 lat, Albeco przeszio od etapu
pomystu do powazanego przedsiebiorstwa,
znanego daleko poza granicami Polski ze
wzgledu na swa skutecznos¢ w kazdych
okolicznosciach. Jest to przyktad drogi opartej
na rygorystycznym przestrzeganiu zasad i
pozyskiwaniu najlepszych dostawcéw na
rynku.

,Wszystko zaczeto sie w czerwcu 1989, podczas
Miedzynarodowych Targéw w Poznaniu, wyjasnia
Waldemar Konopka. Razem =z Andrzejem
Bertowskim, przyjacielem ze studiow na Uniwersytecie
Ekonomicznym, postanowilismy wyptyng¢ na
szerokg wode i zatozy¢ wtasng firme. | tym oto
sposobem powstato Albeco, stuzgce coraz bardziej
zroznicowanemu przemystowi w Polsce: rolnictwu,
branzy spozywczej, wyposazeniu aut i urzgdze-
niom precyzyjnym...”

CEL: JAKOSC | CENA POD KONTROLA.
LZarbwno wczoraj jak i dzis, naszg ambicjg
zawsze byto taczenie najlepszej jakosci z
konkurencyjnymi cenami. Poszerzylismy zatem
wachlarz naszych produktow: tozyska, piasty,
rolki biezne, przektadnie, wyposazenie... »

dynamicznego, polskiego przedsiebiorstwa.
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ROZWIAZANIA ZAWSZE NA WYCIAGNIECIE
REKIi.

~Jesli Albecco nie moze dostarczy¢ jakiegos
tozyska, to najpewniej nikt nie moze.” Jestesmy
znani z wielkosci i jakosci naszego asortymentu.
Pomimo, ze obecnie sporo to kosztuje, postawilismy
sobie za punkt honoru, by przechowywac dla
naszych klientow z catego Swiata waskie serie,
bardzo trudne do znalezienia”.

WSPOLNA ZABAWA.

Anna Konopka-Rozwadowska, cérka Waldemara,
odpowiedzialna w naszej firmie za sprzedaz,
zabiera gtos. ,,Aby uczci¢ 20-te urodziny Albeco,
zaprosilismy na spotkanie wszystkich naszych
pracownikow oraz gtéwnych dostawcow, w tym
NTN SNR, czyli okoto szes¢dziesigt osdb, na
wyjatkowy  wieczér.  Miejsce?  Centrum
jezdzieckie 50 km od Poznania, w restauracji o
typowo polskiej architekturze. W programie:
przemowy, poruszajgce wspomnienia przebytej
drogi, bankiet z tradycyjnymi polskimi daniami,
jazz i wieczor taneczny... Wspdlne chwile, ktére
stang sie impulsem pozwalajgcym spojrze¢ w
przysztos¢ z jeszcze wiekszym entuzjazmem i
kontynuowac¢ oraz rozszerza¢ wspotprace z
naszymi statymi partnerami, a wiec i z NTN-SNR,
nalezagcymi odtad do rodziny.”

ROZMOWA |09

KLUCZOWE DATY:
1909 .

Utworzenie Albeco w miejscowosci
Plewiska pod Poznaniem przez
Waldemara Konopke (1) i Andrzeja
Bertowskiego (2), czyli Prezesa i
Wice-Prezesa. (zdjecie powyzej)

Podpisanie Umowy o Partnerstwie
miedzy Polska i Unig Europejska.

Otwarcie biur w Olsztynie (600 m? dla
obstugi pétnocnej czesci kraju) i w
Katowicach (150 m2 dla czesci
potudniowej).

Albeco zostaje autoryzowanym dystry-
butorem NTN w Polsce

Poczatek wspdipracy z SNR

» Tym samym, mozemy powiedziec, ze
mamy dobre wspomnienia ze
wspoitpracy z NTN i SNR”, stwierdzit
Waldemar Konopka.

1/ 65/ 2664

Polska wstepuje do Unii Europejskiej.

Otwarcie nowego magazynu w Plewis-
kach pod Poznaniem.

12/ 2601 .

Wejscie Polski do Strefy Schengen.

Albeco zyskuje certyfikat ISO 9001 -
2000

16 / 66 / 2009

Albeco swigtuje swoje 20-te urodziny
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O’MAG : Jaka jest ,waga” ekonomiczna rynku
samochodowego w Niemczech?

M. OELSCHLAGER : Z 41,5 milionami pojazddw
turystycznych i 2,8 miliona samochodow
ciezarowych, rynek aut w Niemczech jest wart
obecnie okoto 24 miliardy euro (czesci zamienne,
akcesoria, chemia...). Nalezy tu jednak rozrézni¢
rynek czesci montowanych fabrycznie od rynku
czesci zamiennych.

O’MAG : W jaki sposdb zmieniat sie ostatnio
rynek czesci fabrycznie montowanych?

M. OELSCHLAGER : Jak wszedzie na $wiecie,
rynek ten przezywa ostatnio silne wstrzasy. W
okresie od listopada 2008 do stycznia 2009,
bylismy $swiadkami spadku zamoéwien o 40%.
Od czasu ustanowienia ,premii przy ztomowaniu”,
odczuliSmy zauwazalng i planowang poprawe
sytuacji; niektére pojazdy sprzedajg sie dobrze,
podczas gdy inne caty czas znajdujg sie w
sytuacji krytycznej. W skali globalnej, w roku
2009 spadek sprzedazy powinien ograniczy¢

KIE WYMIARY RYNKU
HODOWEGO.

sie do -20% w stosunku do roku 2008.

O'MAG : Jaka jest pozycja NTN-SNR na rynku
czeéci fabrycznie montowanych?

M. OELSCHLAGER : Przypomnijmy, ze obecnie
w 8 na 10 najlepiej sprzedajgcych sie aut w
Europie jest fabrycznie montowane tozysko
NTN-SNR ASB ® (Active Sensor Bearing). Znana
ze swego know-how oraz innowacyjnosci,
Grupa NTN-SNR jest partnerem technicznym i
gtobwnym dostawcag dla wielkich producentow
aut w Niemczech, takich jak Volkswagen, Daimler
czy Opel...

O'MAG : A w dziedzinie cze$ci zamiennych?
M. OELSCHLAGER : Rynki czeéci fabrycznie
montowanych i czesci zamiennych sg ze soba
nierozerwalnie zwigzane. Nasza obecnos¢ na
rynku oryginalnego wyposazenia u niemieckich
producentdéw o $wiatowej renomie pozwala nam
cieszy¢ sie z naszej przewagi technologiczne;j
oraz zajmowac jedno z pierwszych miejsc w
dziedzinie czeséci zamiennych producentéow
(OES) lub niezaleznych.

Jesli chodzi o ten rynek, naszym gtownym
priorytetem jest obecnie promocja marek NTN i
SNR jako specjalistow od tozysk koét. Nasza
metoda polega na spotkaniach z szefami
roznych placowek naszych klientéw oraz
nawigzywaniu kontaktow z mechanikami
samochodowymi, aby moéc jak najlepiej
odpowiedzie¢ na ich potrzeby i dostarczy¢ im
wiarygodne, efektywne i konkurencyjne rozwigzania.



KIERUNEK NIEMCY

PARTNERSTWO BIZNESOWE
ZE SWIATEM DYSTRYBUCJI.

&
Marcus Hahner

W Niemczech rynek
samochodowych czesci
zamiennych jest silnie
skupiony wokét wielkich grup,
ktére sa rowniez gtéwnymi
aktorami w tej branzy. Aby jak
najlepiej odpowiedzie¢ na
potrzeby koncowych
uzytkownikéw, mechanicy
samochodowi organizuja
liczne targi i salony regionalne.
Ze swojej strony, NTN-SNR
aktywnie uczestniczy w tych
spotkaniach. Dlaczego? Jak?
W celu lepszego zrozumienia
problemu, przedstawiamy
pytania zadane Marcusowi
Hahnerowi, Kierownikowi ds.
Administracji, oraz opinie
klientow

O'MAG : Jaka jest charakterystyka dystrybucji w
Niemczech?

M.HAHNER : Najbardziej charakterystyczna jest
stosunkowo duza koncentracja rynku czesci zamiennych
dla aut w Niemczech. W tej branzy, duze grupy
odgrywajg najwiekszg role. Wsérdd liderdw tego
sektora mozemy wymieni¢ ATR, GAU...

Kilka liczb, dla przyktadu: ATR fgczy przynajmniej 2
000 zakfadéw naprawczych, 78 oddziatow
STAHLGRUBER, 80 dla WM-Fahrzeugteile, 14 dla
MATTHIES...

Dzigki takiej skali, niemieckie grupy nie obawiajg sie
samodzielnego organizowania regionalnych targéw i
salondw, cechujgcych sie bardzo wysokim profesjo-
nalizmem.

O’MAG : NTN-SNR coraz czesciej uczestniczy w tych
targach i salonach. Dlaczego?

M.HAHNER : To prawda, co roku uczestniczymy w
coraz wigkszej ilosci salonéw, jak ten zorganizowany
w maju 2009 przez Johannesa Matthiesa w Hamburgu.
Od roku 2007, jestesmy partnerami trzech salonéw
Stahlgruber GmbH i takiej samej liczby salonéw
WM-Fahrzeugteile. Naszym celem podczas uczest-
niczenia w tych wszystkich wydarzeniach jest:

1°- uczyni¢ grupe NTN-SNR rozpoznawalng i roz-
poznawanag jako producent czesci samochodowych,
specjalizujgcych sie w tozyskach kot

2°- nawigza¢ kontakt z mechanikami samochodo-
wymi, odpowiadajgc w sposéb praktyczny na ich
oczekiwania

Wypowiedz

WESSELS+MULLER AG
(Cztonek ATR)

- llo$¢ placowek: 80

WM-FAHRZEUGTEILE jest

- llo$¢ aktywnych klientow : 40'000

- Obroty w roku 2008: 541 min euro

KIERUNEK |01

O’MAG : Konkretnie, jakie sg namacalne korzysci dla
koncowych uzytkownikow?

M.HAHNER : Podczas wizyty na naszym stoisku,
mechanicy sg zaskoczeni i zachwyceni odkryciem
technologii ASB®, ciggle nieznanej rewelacji w
Swiecie czedci zamiennych, a takze produktow
specjalnych, pokazéw montazu i demontazu... Ten
rynek potrzebuje gtdéwnie produktéw, nowosci i
danych technicznych. Podczas tych spotkan,
staramy sie dzieli¢ wszelkimi uzytecznymi informac-
jami, konkretnymi i praktycznymi rozwigzaniami.

konkurencyjne ceny i cenne rady, kompe-
tencja i umiejetnosci pracownikow oraz
ich zdolno$¢ do rozwigzywania problemow.
Dzieki NTN, utatwiony dostep do
japonskich wzorcéw o oryginalnej jakosci
to z catg pewnoscia punkt dla nas.”

@ MATTHIES

waznym
partnerem NTN-SNR w Niemczech. | to
juz od 10 lat! Pani Nina Greiner, Szefowa
marketingu, Eventow i Corporate Design,
wyjasnia fenomen trwatosci tej relacji
przez ,jakos¢ czesci fabrycznie monto-
wanych i zaawansowanie technologiczne
produktéw, ciggte poszerzanie oferty,

%% STAHLGRUBER
WesseLs+ MULLER
| ] L}

O’'MAG
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Welcome to the site of NTH-SHR
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COS NOWEGO W SIECI !

Pierwszego wrzesnia 2009 roku, firma NTN-SNR,
wprowadzi zmiany w na stronie internetowej, wypuszczajac
nowa strone internetowg: www.ntn-snr.com: kolorowy
portal, bedacy prezentacijg grupy NTN- SNR w Europie
oraz jej produktow.

To prawda, ze bardziej niz kiedykolwiek, grupa NTN- SNR
czuje sie gtéwnym graczem wsroéd producentow tozysk
w Europie.

ZBUDUJMY LATWIEJSZY
DOSTEP DO ZAWARTOSCI STRONY !

Na stronie internetowej dostepne sg wszystkie informacie,
ktérych potrzebujemy, zaledwie kilka kliknie¢, a mozemy
wejs¢ do swiata firmy NTN-SNR i zrozumie¢ aspiracje,
wartosci oraz skorzysta¢ z narzedzi zaoferowanych
przez firme.

tatwy dostep, profesjonalizm, jako$¢ oraz doktadnosc
technologii , sg podstawowymi elementami kultury pracy
oraz bazg strategii dziatania grupy NTN- SNR.

NTN i SNR majg takg sama filozofie funkcjonowania: z
pasja oddajg sie rozwojowi nowych technologii,
bedacych odpowiedzig na Panstwa potrzeby.

publicité SNR - Volvo CE
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Nie zwlekaj, wejdz na stone
www.ntn-snr.com

NTN. Sng

Www.Nntn-snr.com




