NTN. Snel

Programa SYNERGY Basics

Las BASES del conocimiento sobre rodamientos para una practica eficaz de su venta en
distribucién.

Objetivos pedagogicos: aumentar el rendimiento de los equipos comerciales.
Los +

» Una pedagogia eficaz e innovadora

» Una evaluacion de los conocimientos

« Una implicacion de los participantes

«  Visita de una fabrica (para formaciones en Annecy)

Contenido de la formacion

El mercado del rodamiento (0,5 dia)
El grupo NTN SNR
Las marcas y los actores

La tecnologia del rodamiento (2 dias)
Tipos de rodamientos y simbolizacién
Nociones de vida util
Nocion de velocidad limite y de precisiéon
Nocidn de lubricacion
Entorno y impacto sobre el rodamiento
Preconizaciones técnicas basicas
Gamas de rodamientos y soportes
Utilizacidn de los catdlogos y de los contenidos disponibles en Internet

Las técnicas de venta (0,5 dia)

Vender la marca
Practica de la venta eficaz de los rodamientos

Publico: Vendedores itinerantes y sedentarios en distribucién industrial

Nivel requerido: Conocimientos practicos en distribucion industrial

. . NTN-SNR ROULEMENTS S.A. - www.ntn-snr.com
1 rue des Usines - BP 2017 - 74010 Annecy Cedex - France - Tel. +33 (0)4 50 65 30 00
S.A. au capital de 123 599 542 e - RCS ANNECY B 325 821 072 - Id. Fiscale : FR 48 325 821 072 - SIRET 325 821 072 00015 - Code APE 2815 Z - Code NACE 28.15



