
 

 

ПРЕСС-РЕЛИЗ – 11 июня 2026 г.  

NTN укрепляет своё подразделение в Африке, на Ближнем 

Востоке и в Турции: Назим Мессамах назначен региональным 

директором по продажам  

Имея 18-летний опыт работы в сфере международной дистрибуции автомобильной продукции, Назим 

Мессамах присоединился к компании NTN Europe 19 января 2026 года в качестве регионального директора 

по продажам в Африке, на Ближнем Востоке, в Турции, а также во французских островных департаментах 

и территориях. Эта должность была создана с целью организации и ускорения роста группы на этих 

перспективных рынках.  

 

С 19 января 2026 года Назим Мессамах занимает 

должность регионального директора по продажам в 

компании NTN Europe, курируя рынки Африки, 

Ближнего Востока, Турции, а также французских 

заморских департаментов и территорий (DROM-

COM). Подчиняясь Паскалю Ланжеру, директору по 

продажам в регионе EMEA, он руководит и 

поддерживает команду из пяти непосредственных 

подчиненных: четырех менеджеров по продажам, 

отвечающих за Магриб и франкоязычную Африку, 

страны Африки к югу от Сахары и южную часть 

Африки (базируются в Южной Африке), Ближний 

Восток (базируются в Дубае) и Турцию 

соответственно, а также менеджера по 

ценообразованию и маркетингу, базирующегося в 

Аннеси. В общей сложности около десяти 

сотрудников занимаются исключительно этим 

регионом. Это вновь созданная должность, 

отражающая стремление NTN Europe к 

структурированию своего коммерческого развития 

на рынках, определенных как приоритетные для 

роста группы.  

 

Карьера, полностью посвящённая работе в 

сфере послепродажного обслуживания и 

ориентированная исключительно на 

экспорт  
 

Назим Мессамах построил свою карьеру на более 

чем восемнадцатилетнем опыте работы 

исключительно в сфере экспортной дистрибуции 

автозапчастей, занимая ряд последовательных 

должностей, которые постепенно охватывали 

основные растущие рынки развивающихся стран. 

Назим Мессамах начал свою карьеру в 2008 году в 

компании Mecafilter, где он проработал семь лет, 

занимаясь развитием рынка Средиземноморья 

(Южная Европа, Северная Африка, Балканы) и 

осуществил свои первые продажи амортизаторов. 

Затем он перешел в компанию Motul на должность 

менеджера по экспорту в Карибском бассейне, 

Западной Европе, Северной Африке и на Ближнем 

Востоке, а в 2016 году присоединился к Corteco, где 

проработал пять с половиной лет, управляя всем 

африканским регионом с портфелем из 80 клиентов 

и открыв новые счета в Танзании, Кении, Эфиопии и 

Мали. С 2021 по 2026 год в Sogefi Group, а затем в 

Purflux Group, он расширил сферу своей 

деятельности, охватив все зарубежные рынки в 

Африке, французских заграничных департаментах и 

территориях (DROM-COM), на Ближнем Востоке, в 

Северной и Южной Америке, Азии и Океании, в 

частности, развивая линейку продукции для тяжелой 

техники на международном уровне.  

 

Четкие амбиции на быстрорастущих 

рынках  
 

Миссия Назима сосредоточена на трех ключевых 

приоритетах: поддержка и укрепление позиций 

менеджеров по продажам на местах; поиск наиболее 

подходящих партнеров по дистрибуции с учетом 

специфики каждого рынка; а также расширение 

присутствия NTN Europe во всех продуктовых 

линейках, выходящих далеко за рамки подшипников 

качения. Группа намерена использовать 

расширенный ассортимент амортизаторов и 

опорных подшипников SNR, приводных валов и 

шарниров равных угловых скоростей, комплектов 



 

 

ремней ГРМ и аксессуаров, датчиков и деталей для 

тяжелых условий эксплуатации, чтобы привлечь 

новые типы дистрибьюторов. Сотрудничество с 

крупными международными группами (ITG) также 

является ключевым фактором этого развития, с 

четким и амбициозным планом роста на четыре-пять 

лет.  

 

”Вся моя карьера была построена исключительно 

в сфере экспортного послепродажного 

обслуживания. Я хорошо знаю эти рынки, их 

ключевых игроков и понимаю, где кроются 

возможности. Я приношу в NTN сеть контактов и 

опыт, которые могу сразу же использовать на 

благо своей команды и наших клиентов. Наша цель 

ясна: организовать, развивать, укреплять 

лояльность и завоевать долю рынка, которая нас 

ждет” Назим Мессамах, региональный директор по 

продажам в Африке, на Ближнем Востоке, в Турции 

и странах DROM-COM, NTN Europe.  

 

”Назим идеально подходит для того, чтобы 

организовать и ускорить наш рост в этих 

регионах. Его опыт работы на рынке 

послепродажного обслуживания экспортной 

продукции, знание рынков Африки и Ближнего 

Востока, а также налаженная сеть 

дистрибьюторов станут незамедлительным 

подспорьем для нашей команды. У нас большие 

планы в этих регионах, и я уверен, что Назим 

сможет воплотить их в жизнь вместе со своей 

командой” Паскаль Лангер, директор по продажам, 

NTN Europe.  

 

 

Для получения более подробной информации об 

этой линейке продукции посетите веб-сайт NTN 

Europe.  

 

 

О компании NTN Europe  

 

NTN Europe занимается проектированием, разработкой и 

производством высокоточных подшипников и решений для 

систем перемещения, предназначенных для промышленности, 

автомобилестроения и аэрокосмической отрасли. Являясь 

частью японской группы NTN Group, NTN Europe располагает 

научно-исследовательским центром и 14 производственными 

предприятиями по всей Европе. В компании работает более 5 

000 человек, а её годовой оборот в 2024 году составил 1,2 млрд 

евро. NTN Europe разделяет философию Группы «Make the 

world Nameraka»: способствовать созданию более плавного, 

мобильного и гармоничного общества. Она отражает 

экспертизу, лидерство и видение будущего Группы NTN.  

www.ntn-snr.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Контакты для прессы - Midnight Purple :  
 

Emilie Deslandes – +596 696 84 09 92– 

edeslandes@midnightpurple.fr 

 

Контакты для прессы - NTN Europe : 
 

Carol Donat – +33 6 77 02 87 04 –  

carol.donat@ntn-snr.fr 
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