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FIRMA NTN-SNR POWOLUJE PASCALA LANGERA NA DYREKTORA
ODPOWIEDZIALNEGO ZA MIEDZYNARODOWE GRUPY HANDLOWE (ITG)

W obliczu nowych wyzwan stojacych przed niezaleznym rynkiem czesci zamiennych i coraz bardziej
istotnej roli odgrywanej przez miedzynarodowe grupy handlowe, firma NTN-SNR bedaca wiodacym
miedzynarodowym dostawca czesci zamiennych ogtasza, ze od 1.wrzesnia powotuje Pascala LANGERA
na stanowisko Dyrektora odpowiedzialnego za Miedzynarodowe Grupy Handlowe (ITG).

18 LAT DOSWIADCZENIA NA RYNKU CZESCI
ZAMIENNYCH

Pascal LANGER, ktéry ma korzenie francusko-
niemieckie, rozpoczyna swojg kariere na rynku
czesci zamiennych w 2002 roku w grupie VALEO.
Szybko pnie sie po szczeblach kariery od Dyrektora
ds. Produktu przez Dyrektora ds. Ekportu i
Marketingu na Francie w dziale Aftermarket firmy
Delphi po Dyrektora Operacyjnego w firmie TMD
Friction Services we Francji. W 2011 roku wyjezdza
z Francji do Niemiec, nadal pracujgc dla TMD
Friction Services, gdzie bedzie petnit funkcje
Menedzera ds. Rozwoju Firmy, a przez kolejne pig¢
lat Dyrektora Marketingu grupy.

GRUNTOWNA ZNAJOMOSC

DYSTRYBUCJI

SEKTORA

Oprécz obowigzkow na coraz bardziej globalng
skale, z ktorymi zetkngt sie dzieki pracy u
producentéw czesci zamiennych, Pascal LANGER
pragnie skoncentrowac¢ sie na dystrybuciji i ustugach
przy zachowaniu miedzynarodowej wizji. Dlatego
tez wykorzystuje dwie okazje nadarzajgce sie
miedzy 2016 i 2018, najpierw zostajgc Dyrektorem
ds. Marketingu i Zaopatrzenia w firmie TEMOT
International Autoparts, a nastepnie Dyrektorem
Sprzedazy Miedzynarodowej w InfoPro Digital.

GLOBALNA WIZJA NA MIEDZYNARODOWYM
STANOWISKU

Kierowany checig dofaczenia do firmy o silnej
pozycji na rynku globalnym, znanej z jakosci swoich
produktow i swoich licznych innowacji, Pascal
LANGER dotgczyt 1. wrzesnia br. do dziatu
Automotive Aftermarket NTN-SNR w Niemczech.
Dzieki swojemu doswiadczeniu zdobytemu u
réznych producentdw czesci zamiennych oraz

doskonatej znajomosci dystrybutoréw, jako Dyrektor
odpowiedzialny za  Miedzynarodowe  Grupy
Handlowe (ITG) bedzie $cisle wspotpracowat z
dziatami sprzedazy w kazdym obszarze dziatalnosci
firmy NTN-SNR nad rozwojem miedzynarodowych
grup handlowych, co pozwoli sprosta¢ stojgcym
przed nim wyzwaniom.

« Stworzenie takiego stanowiska o]
miedzynarodowym zasiegu jasno pokazuje, ze firma
NTN-SNR pragnie odgrywac istotng role na rynku
cze$ci zamiennych jutra. Rozwdj techniczny ma
bezposredni  wptyw na fancuch dystrybucji,»
ttumaczy Pascal LANGER. «Naprawa i dystrybucja
sg coraz bardziej ztozone, miedzynarodwe grupy
handlowe i ich cztonkowie stajg sie najwazniejszymi
podmiotami. Dlatego wiasnie chcemy wzmoni¢
nasze partnerstwo strategiczne z tymi grupami —
chcemy mie¢ wieksze znaczenie na podlegajgcym
ciggtym zmianom rynku. Jestem dumny mogac
towarzyszyc firmie NTN-SNR w tej misji».
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